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NUCLEO DE JOYERIA

En el marco del Programa de Nucleos Empresariales que esta desarrollando la Sociedad Nacional
de Industrias, con el apoyo de la Comisiébn Europea y el programa Al-Invest IV, diversos
empresarios del rubro de Joyeria se han dado cita en nuestra sede institucional para conformar lo
que se conoce como el Nucleo de Joyeria, fomentando el intercambio de informacion y
conocimientos asi como la posibilidad de establecer vinculos empresariales para realizar acciones
conjuntas en beneficio del nucleo.

¢Qué es el Programa Al-Invest 1V?

Es uno de los programas regionales de cooperacion econémica mas importantes de la Comision
Europea en Latinoamérica, cuyo fin es apoyar el proceso de internacionalizacion de las PYME
latinoamericanas, mediante un conjunto de instrumentos y herramientas que les permitan
fortalecer su presencia en los mercados europeos, regionales y en el mercado nacional.

¢Qué son los Nucleos Empresarialgs? Bizar problemas/
Son grupos de empresas pertenecientes a un Ideas, identificar causas
mismo segmento econdmico, que se rednen

periédicamente  para identificar  sus @ @ @
problemas comunes y buscar soluciones

conjuntas. En ese sentido, la participacion del Consejero
empresario en las reuniones es fundamental
y con el apoyo de un consejero especializado,  gyueer solitianes
gue pertenece a la Institucion, se facilita el dentro o fuera de
trabajo del grupo. Dickeo

El ndcleo tiene el soporte de la Sociedad Nacional de Industrias

¢Cudl es la contribucion del Nucleo?

Evitar el aislamiento al empresario

Fortalece el intercambio de informacion técnica y de gestion

Facilita la identificacion de soluciones para los problemas comunes

Auxilia a la empresa en su fortalecimiento y reconocimiento, con la unién de los empresarios y
el soporte del nacleo.

Facilita la compray la venta conjunta de materia prima o bienes de capital

Aproxima la empresa a los mercados (marketing conjunto, participacién en ferias, etc.)
Facilita la obtencion y transferencia de nuevas tecnologias y técnicas de gestion.

Le garantiza mayor representatividad empresarial

Facilita el acceso a créditos / financiamiento
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¢Que actividades se han desarrollado?

Gracias a la colaboracién de la empresa Acosta Stock, en el dltimo trimestre del afio 2009, los
empresarios del sector joyeria participaron de manera gratuita de dos seminarios que se
realizaron en las instalaciones de la Sociedad Nacional de Industrias.
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El primero de ellos, realizado en octubre del 2009, trat6 un tema vital
para asegurar la competitividad de las empresas joyeras: la innovacion
tecnolégica. En esa oportunidad, el sefior Augusto Acosta abordo
diversos puntos relacionados a Disefio (programas, pantografos),
Fotografia (del rollo a digital, estudios fotograficos vs Igloo), Motores
Colgantes (procedencia, nuevos modelos, aplicaciones innovadoras) y
Acabados (nuevo sistema de pulido)
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El segundo seminario, realizado en diciembre del 2009, cont6 con la
participacion del técnico aleman Soran Jota, administrador de la empresa
mas importante de acabado en masa, OTEC (http://www.otec.com.es),
quien explico a los participantes las Ultimas técnicas de acabado en masa
y la maquinaria apropiada para desbaste, redondeo de corte, alisado y
pulido.

Nucleo de Joyeria - Enero 2010

Continuando con las actividades, el pasado 28 de enero se realizd una reunion con diversos
empresarios del sector, en el cual abordamos todos aquellos problemas que encuentran los
empresarios en su trabajo diario como joyeros.

La reunion comenzd con una explicacion sobre la metodologia
empleada para aquellos empresarios que recién se integraban al
grupo y, luego de ello, se generd una discusiéon con intercambio de
ideas con relacién al abanico de problemas que se habia levantado.

Ello nos ha permitido profundizar mejor en algunos temas que
estaban redactados de manera muy general, explorando y
desagregando las causas que los motivan.

La proxima sesion continuaremos afinando los problemas
encontrados; luego, priorizaremos las areas donde trabajaremos
para identificar las causas y buscar una solucién conjunta a estas
trabas que impiden un mejor desarrollo de los empresarios que
conforman el Nucleo de Joyeria de la SNI y del sector en su
conjunto.

En esta Ultima reunidn hemos contado con la participacion de: L
Ali Gonzalez Jonathan Thuayre _
Augusto Acosta Juan Gamarra
Augusto Godoy Katia Gonzéalez
Daniel Mori Maribel Valderrama
Esther Jesus Roxana Rivero
Gregorio Huaman Tiberio Gonzéalez
lliana Rojas

Proxima reunién: Jueves 11 de Febrero/ 18:00 pm en las instalaciones de la SNI.

Para cualquier consulta, comunicarse con los Consejeros de Nucleos Empresariales AL-INVEST IV
Luis Miguel Silva Isilva@sni.org.pe 6 Enrique Del Aguila edelaguila@sni.org.pe. Teléfonos 6164444 anexos 221, 235
Sociedad Nacional de Industrias, Los Laureles 365 San Isidro, Lima, Peru
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LCUALES SONLOS PROBLEMAS QUE USTED ENCUENTRA EN EL DIA A DIA DE SU EMPRESA?

MATERIA PRIMA

CAPACITACION

GESTION EMPRESARIAL

TECNOLOGIA

COMERCIO EXTERIOR

OTROS

wenta de Materia Prima no se
da a precio, calidad, canticdad v
oportunidad regueridas

Crear un instituto, academia u
otro en joveria

Cual s la mejor manera de llesvar
Fichas técnicas v codigos

Centro de servicios
implementado v adecuado

La exportacion de los joyeros

&3 la mejor medida del trabajo

wa gque en el mercado local no
hay demanda

Frecio v claidad asi como
lugares accesibles

Mo existe informacion sobre
lugares de abastecimiento de
inzumos

Capacitacion a todos los usuarios
en el rubro debe ser muy
importante y es la principal forma
de avanzar la joyeria en el Perd

Unificar talleres para produccidn
de joyeria en cantidad

Falta de Apoyo TEcnico para la
Maquinaria vy Equipo

Exportacidn directa

Biklicteca de patrones pre
incas y modernos

Demasiados Tramites en la
Dizcamec para la adguisicidn de
inzumos quimicos controlados
utilizados en joyeria

Capactacidn de verta por
internet

Feal estructura de costos

La tecnologia e= la principal
farma en todos los talleres de
joveria v debe contar con
buenos instrumentos para un
buen trabajo concluido

Patrocinar ferias nacionales v
exteriores

Mo existe mercado para la
wventa interna por la
informaliclad

Mo existen suficientes centros
para todos los insumos
requeridos por la joyveria

Capacitacion en dizefio a
computadaora

CONs0rcios para agrupar joyeros
tanto para compra de materia
prima como para venta de
productos

Hacer mas difusion de
tecnologias afines

Azezoramiento en la
exportacidn porgque el mercado
nacional baja v la calidad
tamkién; la =alida es exportar

Falta de certificaciones de
las empresas gue venden

Falta de dizefadores
especializados

Financiamiento muy caro para la
compra de maguinas

Facilidades de adguisicion de
equipos de nuewva generacian

Facilidades v oportunidades
para entrar a mercados
extranjeros

Competencia desleal; ley,
peso, calidad, tributacion,
legalidad (licencias)

Inzuficiente Perzonal Calificado

Falta de liguidez

Manuinaria maderna de joyeria
con la ditima tecnologia para
competir

Cual envio seguro utilizar para
pegquefias cantidades gque no
sea costozo

Aptitud de los Trabajadores

Incapacidad para Formular
Provectos de Inversion

Actitud de los Trabajadores

Fecha: Jueves 28 de Enero del 2010

Pozicionamienta Plata peruana
en el mercado nacional e
internacional

Participacion en Ferias o
Ruedas de Megocios

Falta de Financiamiento para
Ferias Internacionales




